DOCUMENTO INFORMATIVO COMPLETO
(in ottemperanza all’art. 5 del Regolamento in materia di pubblicazione e diffusione dei sondaggi sui mezzi di
comunicazione di massa approvato dall’Autorita per le garanzie nelle comunicazioni con delibera n.
256/10/CSP, pubblicata su GU n. 301 del 27/12/2010)
Titolo del sondaggio: "Bisogni di protezione. Quale ruolo per le banche?”
Soggetto che ha realizzato il sondaggio: IPSOS Srl
Soggetto committente: Intesa Sanpaolo
Soggetto acquirente: Intesa Sanpaolo
Data o periodo in cui & stato realizzato il sondaggio: Aprile 2018
Mezzo/Mezzi di comunicazione di massa sul/sui quale/quali & pubblicato o diffuso il sondaggio

http://www.ilsole24ore.com/art/finanza-e-mercati/2018-06-20/intesa-lancia-lI-hub-dell-assicurazione-danni-I-
obiettivo-una-polizza-18percento-clienti-192300.shtml?uuid=AEgMNX9E

Data di pubblicazione o diffusione: 20 giugno 2018

Temi/Fenomeni oggetto del sondaggio (economia, societa, attualita, imprenditorialita, tecnologia etc.):
Opinione e reputazione del sistema bancario e assicurativo

Popolazione di riferimento: Popolazione italiana 18 anni bancarizzata

Estensione territoriale del sondaggio: estensione nazionale Italia

Metodo di campionamento (inclusa [indicazione se trattasi di campionamento probabilistico o non
probabilistico, del panel e I'eventuale ponderazione): campione casuale rappresentativo dell’'universo di
riferimento stratificato per quote di area geografica, eta e genere. Al campione in rientro é stata applicata una
ponderazione (con metodo RIM weighting) per le variabili di genere, eta, area geografica e titolo di studio.
Rappresentativita del campione e margine di errore: il livello di rappresentativita del campione é del 95% e il
margine di errore relativo ai risultati del sondaggio € compreso fra +/- 0,6% e +/- 3,2% per i valori percentuali

relativi al totale degli intervistati (1000 casi)

Metodo di raccolta alle informazioni: sondaggio di opinione tramite interviste online (CAWI)


http://www.ilsole24ore.com/art/finanza-e-mercati/2018-06-20/intesa-lancia-l-hub-dell-assicurazione-danni-l-obiettivo-una-polizza-18percento-clienti-192300.shtml?uuid=AEgMNX9E
http://www.ilsole24ore.com/art/finanza-e-mercati/2018-06-20/intesa-lancia-l-hub-dell-assicurazione-danni-l-obiettivo-una-polizza-18percento-clienti-192300.shtml?uuid=AEgMNX9E

Consistenza numerica del campione di intervistati, numero dei non rispondenti e delle sostituzioni effettuate:

Interviste complete 1000 39%
Rifiuti 275 11%
Sostituzioni 1262 50%
Totale contatti effettuati 2537 100%

In caso di pubblicazione € obbligatorio riportare le informazioni della scheda indicata a pena di gravi sanzioni.
Ipsos non si assume alcuna responsabilita in caso di inosservanza

QUESTIONARIO

Dem 1 - Eta Lei ha?.
|__|__| Anni

Totale risposte = 100%
Non Sa = 0%

Dem2- Leie...?.

1. Uomo

2. Donna
Totale risposte = 100%
Non Sa = 0%

Dem 3 —In che regione risiede? .
Piemonte
Valle d'Aosta
Lombardia
Liguria
Veneto
Friuli Venezia Giulia
Trentino Alto Adige
Emilia Romagna
Toscana

. Umbria

. Lazio

. Marche

. Abruzzo

. Molise

. Campania

. Basilicata

. Puglia

. Calabria

. Sicilia

20. Sardegna

Totale risposte = 100%

Non Sa = 0%
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S.7 Quali dei seguenti prodotti bancari o finanziari possiede/utilizza da solo o cointestato con altre
persone? (multiple choice- if none from code 1 to 3 is selected CLOSE)

conto corrente 1
conto corrente SOLO online (consente di effettuare operazioni esclusivamente via 5
Internet)

libretto di risparmio 3
carta di credito

carta prepagata ricaricabile 5
carta conto (carta di pagamento prepagata ricaricabile che offre in piu i principali servizi di

un normale c/c: accredito dello stipendio, domiciliazione delle bollette, fare e ricevere 6
bonifici, ecc.)

conto di deposito

Mutuo

Prestito personale

prestito finalizzato all’acquisto di uno specifico bene/servizio - credito al consumo 10
scoperto di conto/fido 11
investimenti in azioni, fondi azionari, ETF 12
investimenti obbligazionari 13
fondo pensione privato legato al TFR 14
fondo pensione privato NON legato al TFR 15
Assicurazioni sulla vita/sanitarie/danni 16
Titoli di stato (BOT, BPT..) 17
Gestione patrimoniale 18
Bancomat tramite il quale si pud pagare online 19

Totale risposte 2 100%
Non sa -> 0%

D2 Parliamo in generale del SISTEMA BANCARIOQ in Italia. Potrebbe dirmi quanta fiducia ha nel sistema bancario
italiano? Esprima un voto da 1 a 10 dove 1 vuol dire che non ha nessuna fiducia e 10 che ha una completa
fiducia.

NonSa 2 1%

D2.1 Parliamo in generale del SISTEMA ASSICURATIVO in ltalia. Potrebbe dirmi quanta fiducia ha nel sistema
assicurativo italiano? Esprima un voto da 1 a 10 dove 1 vuol dire che non ha nessuna fiducia e 10 che ha una
completa fiducia.
Non Sa = 1,3%

S.8 Quali delle seguenti aree di bisogno ritiene prioritarie per una qualita della vita soddisfacente?
Indichi le prime 3 in ordine di importanza
MULTIPLE ANSWER. MAXIMUM 3 ANSWERS

1. Capacita dirisparmiare
Capacita di scegliere gli investimenti piu adatti a me/alla mia famiglia
Tutela dai rischi a cui potrebbe essere esposto il patrimonio immobiliare/i beni di valore
Possibilita di curarsi (es. cure dentistiche, a seguito di incidenti gravi, per malattie croniche...)
Tutela nel caso di perdita di lavoro
Tutela dei propri cari
Tutela dai rischi a cui potrebbero essere esposti i miei investimenti (SE HANNO INVESTIMENTI)
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S9 Rispetto a ciascuna delle aree di bisogno che ha citato in precedenza, in che misura si sente
protetto/tranquillo?

Area di bisogno 1=per niente | 2 | 3 10=del tutto Non
applicabile
alla mia
situazione

1. Capacita di risparmiare

2. Capacita di scegliere gli investimenti piu
adatti a me/alla mia famiglia

3. Tutela dai rischi a cui potrebbe essere
esposto il patrimonio immobiliare/i
beni di valore

4. Possibilita di curarsi (es. cure
dentistiche, a seguito di incidenti gravi,
per malattie croniche...)

5. Tutela nel caso di perdita di lavoro

6. Tutela dei propri cari (long term care —
perdita di autosufficienza)

7. Tutela dai rischi a cui potrebbero essere
esposti i miei investimenti

Non sa -> 0%

D.ASS.1 Potrebbe indicare quali dei seguenti prodotti protezione, tutela e previdenza lei/la sua famiglia
possedete, oppure ha/avete intenzione di sottoscrivere nei prossimi 12 mesi? Per ciascuno dei seguenti
prodotti, selezioni I'affermazione che meglio si applica.

SE A S.7 HANNO SCELTO CODICE 15 ‘Fondo pensione privato NON legato a TFR’ ricodificare con CODICE 1
‘Possediamo gia’

Fondo pensione privato NON legato al TFR

Assicurazione per protezione responsabilita civile privati— NON AUTO (figli, animali
domestici)

Assicurazione sulla vita con finalita di protezione in caso di morte/gravi malattie

Assicurazione per la tutela sanitaria o infortuni

Assicurazione con finalita di risparmio o investimento

Assicurazione in caso di difficolta economiche legate alla perdita del lavoro (es.
garantisce copertura mutuo)

Assicurazione Long Term Care (in caso di perdita di autosufficienza)

Assicurazione RC auto (obbligatoria o anche per furto, incendio, Kasko, ...)

OO |IN| oo bW N |k~

Assicurazione protezione casa (incendio, furto etc..)

=
o

Gestione Patrimoniale

[y
=

PAC — Piani di accumulo risparmio

Non sa -> 0%

SE NON HA CITATO COD 1 A D.ASS.1 PORRE D.ASS.4

D.ASS.4 Per quali motivi lei non ha ancora considerato prodotti previdenziali? MAX 3 ANSWERS
1. Ne ho una conoscenza molto limitata

Non mi interessano, non avverto il bisogno

Non esiste un prodotto previdenziale che assicuri davvero un reddito in futuro

Non mi fido delle banche

Non mi fido delle assicurazioni

Faccio molta fatica a comprendere il prodotto

Preferisco tenere i soldi liquidi sul conto corrente

Non me li posso permettere, il prezzo e eccessivo

Ho altre priorita in questo momento
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10. E’ troppo presto per pensare a questi prodotti
11. Preferisco avere investimenti da liquidare in caso di necessita
12. Ho paura di perdere i miei soldi
13. Altro (SPECIFY) FIXED AT LAST
Nonsa->1,7%

IF CODES 4 OR 5 FOR COD 2-3-4-6-7-9 AT D.ASS.1 ASK D.ASS.5
D.ASS.5 Perché non possiede/possedete prodotti di protezione, tutela? MAX 3 ANSWERS
1. Ne ho una conoscenza molto limitata
Non mi interessano, non avverto il bisogno
Non esiste un prodotto assicurativo che ti tuteli realmente
Non mi fido delle compagnie assicurative
Faccio molta fatica a comprendere il prodotto
In caso di bisogno faccio riferimento alla mia rete personale (amici, parenti, famiglia di origine, etc)
Non me li posso permettere, il prezzo e eccessivo
Ho altre priorita in questo momento
Preferisco tenere i soldi liquidi sul conto corrente
10 Preferisco avere investimenti da liquidare in caso di necessita
11. Altro (SPECIFY) FIXED AT LAST
Non sa ->4,2%

©oNDU A WN

D.ASS.2 Immaginando di sottoscrivere i seguenti prodotti, a chi si rivolgerebbe per la scelta? Indichi al massimo
i principali 2 per ciascun prodotto assicurativo.

ROW

=

Fondo pensione privato NON legato al TFR

Assicurazione per protezione responsabilita civile privati— NON AUTO (figli, animali
domestici)

Assicurazione sulla vita con finalita di protezione in caso di morte/gravi malattie

Assicurazione per la tutela sanitaria o infortuni

Assicurazione con finalita di risparmio o investimento

Assicurazione in caso di difficolta economiche legate alla perdita del lavoro (es.
garantisce copertura mutuo)

Assicurazione Long Term Care (in caso di perdita di autosufficienza)

Assicurazione RC auto (obbligatoria o anche per furto, incendio, Kasko, ...)

OO |IN| oo (LW N

Assicurazione protezione casa (incendio, furto etc..)

=
o

Gestione Patrimoniale

[y
[y

PAC — Piani di accumulo risparmio

COLUMNS (multiple answer possible — max 2 codes)
1. Un’assicurazione tradizionale
Una banca tradizionale
L’ ufficio postale
Una banca-assicurazione, ossia un soggetto che offre allo stesso livello servizi bancari e assicurativi
Un broker assicurativo/un gruppo specializzato unicamente nel singolo prodotto di interesse
Soggetto non bancario né assicurativo specializzato nelle vendite on-line
Altro (specificare) OPEN ENDED
Non sa -> 0%

NowuhkwnN

D.ASS.6 A quali dei seguenti elementi da/darebbe piu importanza in caso di acquisto di un prodotto
assicurativo/previdenziale? Indichi i primi 3 in ordine di importanza

1. Possibilita di comparare i prodotti/le offerte in modo chiaro

2. Chiarezza e semplicita delle caratteristiche del prodotto



Accesso a tutte le informazioni/clausole contrattuali
Semplicita procedurale del processo di acquisto/attivazione
Solidita e reputazione della societa proponente
Possibilita di pagare la polizza in modo dilazionato
Contatto diretto con una persona esperta / consulente affidabile
Costo del prodotto assicurativo
. Tempi e procedure per il rimborso
10. Assistenza post vendita
11. Altro (specificare) OPEN ENDED
Non sa -> 0%

©WENOU AW

D.ASS.7 A prescindere dalle sue necessita, quanto riterrebbe adatta, credibile per una banca |'offerta di
prodotti assicurativi (protezione, tutela)?

1. Molto adatta

2. Abbastanza adatta

3. Poco adatta

4. Per nulla adatta
Non sa -> 0%

D.ASS.8 A prescindere dalle sue necessita, quanto riterrebbe adatta, credibile per una banca |'offerta di
prodotti previdenziali?

1. Molto adatta

2. Abbastanza adatta

3. Poco adatta

4. Per nulla adatta
Non sa -> 0%

D.ASS.13 Una Bancassicurazione € una banca che oltre ad offrire prodotti e servizi bancari offra anche prodotti
assicurativi. Puo indicare ora quanto e d’accordo con ciascuna delle seguenti affermazioni con un votoda 1 a
10, dove 1 vuol dire NON D’ACCORDO, E 10 COMPLETAMENTE D’ACCORDO?
1. FE piu facile relazionarsi con la propria banca anche per i prodotti assicurativi/previdenziali piuttosto che
con l'assicurazione
2. FE’ piufacile relazionarsi con la propria assicurazione anche per prodotti bancari piuttosto che con la
banca
Il personale di banca e piu preparato di quello delle assicurazioni
Il personale di banca ha sicuramente le competenze per vendere anche prodotti
assicurativi/previdenziali
Preferirei rivolgermi ad un esperto nel campo delle assicurazioni, della previdenza
Mi fido di piu della banca rispetto all’assicurazione
In caso di difficolta la banca interviene piu tempestivamente rispetto all’assicurazione
Le banche hanno servizi piu tecnologici rispetto alle assicurazioni.
E’ meglio che ognuno faccia il proprio mestiere
10. Le banche dovrebbero essere limitate nelle loro attivita, non dovrebbe essergli permessa anche la
vendita di prodotti assicurativi/previdenziali
Non sa -> 0%

hw
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ALLEGATO A
Elenco dei Comuni presso i quali é stata effettuata almeno un’intervista
ABANO TERME
ACERRA
ACQUASPARTA
ACQUEDOLCI



ACQUI TERME
ADRO
AGRIGENTO
ALATRI

ALBENGA
ALBIGNASEGO
ALCAMO
ALESSANDRIA
ALGHERO
ALTAVILLA VICENTINA (V1)
ANCONA

ANZIO

AOSTA

ARBUS

ARESE

AREZZO

AROLA

ASCOLI PICENO
ASCOLI SATRIANO
ASSAGO

ASSO

ASTI

ATRIPALDA
AUGUSTA
AVELLINO
AVERSA

BAGNI DI LUCCA
BAGNOLO MELLA
BARCELLONA POZZO DI GOTTO
BARESSA

BARI

BARI SARDO
BARONISSI
BELLINZAGO LOMBARDO
BELLIZZI
BELLUNO
BELPASSO
BENEVENTO
BERCHIDDA
BERGAMO
BERNALDA
BIBIONE

BIELLA

BIENTINA
BITETTO
BITONTO
BOLOGNA
BOLZANO



BOLZANO VICENTINO
BONDENO (FERRARA)
BONEFRO
BONFERRARO
BORETTO

BORGHI

BORORE
BOSCOTRECASE
BOTRUGNO
BOZZOLO

BRA

BRESCIA
BRESSANONE
BRESSO

BRIGNANO GERA D'ADDA
BRINDISI

BRUSASCO
BUCCINASCO
BURIASCP

BUSNAGO

BUSSERO
BUSSOLENGO
BUSSOLENO

BUSTO ARSIZIO
CABIATE

CAIVANO

CALICE AL CORNOVIGLIO
CALTANISSETTA
CALVENZANO
CALVIGNASCO
CAMPI BISENZIO
CAMPOROSSO
CANDIOLO
CANICATTI

CANTA!

CAPANNORI
CAPOTERRA
CAPPELLA MAGGIORE
CAPUA

CARASSAI

CARBONIA

CARDITO
CARMAGNOLA
CARPENEDOLO
CARRARA

CARSOLI AQ
CARUGATE
CASAGIOVE



CASALBORDINO
CASAMASSIMA

CASARSA DELLA DELIZIA
CASAVATORE
CASCINETTE D'IVREA
CASERTA

CASIER

CASORIA

CASSANO D'ADDA
CASSANO DELLE MURGE
CASSINA RIZZARDI
CASTAGNARO

CASTEL BOLOGNESE
CASTEL SAN GIOVANNI
CASTEL SAN PIETRO TERME
CASTELBUONO
CASTELFRANCO VENETO
CASTELLANZA
CASTELLAR GUIDOBONO
CASTELL'ARQUATO
CASTELLETTO SOPRA TICINO
CASTELLINA MARITTIMA
CASTELLIRI

CASTELLO D'ARGILE
CASTELNUOVO BERARDENGA
CASTELPOTO
CASTIGLIONE D'ADDA
CASTIGLIONE DI SICILIA
CASTIGLIONE OLONA
CATANIA

CATANZARO

CAVA DA" TIRRENI
CAVARIA CON PREMEZZO
CECCANO

CECINA

CEFALA'

CELLENO SAN MARCO
CELLINO SAN MARCO
CENTO

CEPRANO

CERCOLA

CERNOBBIO

CERNUSCO SUL NAVIGLIO
CERRO AL LAMBRO
CERRO AL VOLTURNO
CERTALDO

CERTOSA DI PAVIA PV
CESANO MADERNO



CESENA

CHIARAVALLE CENTRALE
CHIARI

CHIERI

CHIESINA UZZANESE
CHIETI

CIAMPINO

CICCIANO

CIGLIANO

CILAVEGNA

CIRA?

CISTERNA DI LATINA
CITTA DI CASTELLO
CIVITAVECCHIA
CLUSONE

CODOGNO

COGNE

COGOLLO DEL CENGIO
COLLEGNO
COLLEPASSO (LE)
COLLESANO

COMISO

COMO

COMUN NUOVO
CONCESIO
CONCORDIA SULLA SECCHIA
CONDOVE

CONDRA?
CONEGLIANO
COPPARO
CORDENONS

CORIO

CORMONS
CORNAREDO
CORNUDA
CORRIDONIA
COSENZA

COSTA DI MEZZATE
COTRONEI

CREMA

CREMONA

CROCETTA DEL MONTELLO
CROTONE

CUSAGO

DALMINE

DESENZANO DEL GARDA
DESIO
DOMODOSSOLA



DOMUSNOVAS
ERACLEA

ERBA (CO)

ESTE

FABRIANO

FAENZA

FANO

FASANO

FELTRE

FERRANDINA

FERRARA

FIDENZA

FIESOLE

FIESSO

FIESSO D'ARTICO

FINO MORNASCO
FIRENZE

FIRENZUOLA

FISCIANO

FIUGGI

FIUMEFREDDO DI SICILIA
FIUMICELLO DI CAMPODARSEGO
FIUMICINO

FLAIBANO

FOLLONICA

FORMIA

FORMIGINE
FRANCAVILLA AL MARE
FROSINONE

FUCECCHIO

FURCI SICULO
GAGLIANICO

GALATINA

GALBIATE

GALLARATE

GALLIATE

GALLICANO NEL LAZIO
GALLIERA

GARBAGNATE MILANESE
GASSINO TORINESE
GATTATICO

GATTORNA

GENAZZANO

GENOVA

GERENZANO

GHEMME

GIARRE

GIUGLIANO IN CAMPANIA



GIULIANOVA

GOITO

GORIZIA

GRAGNANO
GRANAROLO DELL'EMILIA (BO)
GRAVINA DI CATANIA
GRAVINA IN PUGLIA
GROSSETO
GUARDIAGRELE ,CHIETI
GUBBIO

GUIDONIA MONTECELIO
IGLESIAS

IMOLA

IMPERIA

INVORIO

ISERNIA

ISOLA VICENTINA
ISPICA

ITALIA

ITTIREDDU

JESI

LA MADDALENA
LABICO

LADISPOLI

LAMEZIA TERME
LANCIANO

LANUVIO

L'AQUILA

LARINO

LATERZA

LATIANO

LATISANA

LECCE

LECCO

LEGNANO

LEVICO TERME
LICATA

LIGNANO SABBIADORO
LIMBIATE

LIPARI

LIVORNO

LIVRAGA

LODI VECCHIO

LUCCA

LUGO

LUZZARA
MACCACARI
MACERATA



MACUGNAGA
MAJANO

MANDURIA
MANTELLO

MANTOVA

MARANO VICENTINO
MARCON
MARIGLIANO

MARINA DI CARRARA
MARINA DI GIOIOSA JONICA
MARSALA
MARZABOTTO
MASCALI
MASCALUCIA
MASSAFRA

MATERA

MEDA

MELAZZO
MELEGNANO

MELITO DI PORTO SALVO
MELZO

MENDICINO

MERANO

MERATE

MERCATO SAN SEVERINO
MESSINA

META

MIGNANEGO GENOVA
MILANO

MILAZZO

MINTURNO

MIRA

MIRA (VE)

MIRANO

MODENA

MODICA

MODUGNO

MOLA

MONCALIERI
MONDRAGONE
MONFALCONE
MONOPOLI
MONSERRATO
MONTANASO LOMBARDO
MONTANO LUCINO
MONTE DI PROCIDA
MONTECATINI TERME
MONTECOLOMBO



MONTEMAGGIORE BELSITO
MONTEMESOLA
MONTENELLUNA
MONTERIGGIONI
MONTERONI DI LECCE
MONTEROTONDO
MONTESCAGLIOSO
MONTICELLO BRIANZA
MONTICHIARI

MONZA

MORBEGNO
MORCIANO DI ROMAGNA
MORI

MORTARA

MOTTA SANT'ANASTASIA
MOTTA VISCONTI
MOZZANICA
MURELLO

MUSILE DI PIAVE
NAPOLI

NARNI

NAZZANO

NEONELI

NETTUNO

NETTUNO (RM)
NISCEMI

NOCERA INFERIORE
NOGARA

NOLA

NONANTOLA

NOVARA

NOVENTA VICENTINA
NUORO
OCCHIOBELLO

OFFIDA

OLBIA

OLEGGIO

OLEVANO ROMANO
OLGIATE OLONA
OLGINATE

ORISTANO

ORTE

0SIMO

OSPEDALETTO EUGANEO
OSPITALETTO

OSSANA

OSTUNI

0ZZERO



PACHINO

PADOVA

PAESE

PAGANI

PALERMO

PALO DEL COLLE
PALOMBARA SABINA
PANDINO
PANTELLERIA
PANZANO IN CHIANTI
PAOLA

PARMA

PATERNO'

PAVIA

PERUGIA

PESCARA

PETRELLA TIFERNINA
PIACENZA

PIANEZZE

PIANSANO
PIEDIMONTE MATESE
PIEVE A NIEVOLE
PINETO

PIOLTELLO
PIOMBINO
PIOMBINO DESE
PIOVE DI SACCO
PIOVENE ROCCHETTE
PISA

PISTOIA
POMIGLIANO D'ARCO
POMPEI

PONTEDERA
PONTOGLIO
PORCARI
PORDENONE

PORTICI

PORTO EMPEDOCLE
PORTO TORRES
POTENZA

POTENZA PICENA
POZZUOLI

PRATO

PULSANO

QUALIANO

QUARTO

QUARTU S.ELENA
QUARTU SANT'ELENA



QUERO VAS

QUILIANO

QUINZANO D'OGLIO
RACALE

RADDA IN CHIANTI
RAGUSA

RAVENNA

RECALE

REGGIO CALABRIA
REGGIO EMILIA

RHO

RICCIA

RIETI

RIGNANO SULL'ARNO
RIMINI

RIVANAZZANO TERME PV.
RIVOLI

RIVOLTA D'ADDA
ROCCADASPIDE
ROCCALUMERA

ROMA

ROMANO DI LOMBARDIA
RONCADELLE

RONCO ALL'ADIGE
RONCOLA

ROSETO DEGLI ABRUZZI
ROSSANO

ROTA D'IMAGNA
ROVATO (BS)
ROVELLASCA
ROVERBELLA

ROZZANO

RUSSI

SACCOLONGO

SALERNO

SALO

SAMARATE

SAN BIAGIO

SAN DONA DI PIAVE

SAN DONACI

SAN GIMIGNANO

SAN GIORGIO A CREMANO
SAN GIORGIO JONICO
SAN GIORGIO LA MOLARA
SAN GIOVANNI LA PUNTA -CT
SAN GIOVANNI ROTONDO
SAN GIULIANO ILANESE
SAN GIULIANO MILANESE



SAN GIUSEPPE JATO

SAN GREGORIO DI CATANIA
SAN LEUCIO DEL SANNIO
SAN MARCELLO PISTOIESE
SAN MAURIZIO CANAVESE
SAN MAURO PASCOLI

SAN MAURO TORINESE
SAN NICANDRO GARGANICO
SAN SEVERO

SAN STINO DI LIVENZA
SAN VENDEMIANO
SANLURI

SANREMO

SANTA MARIA A MONTE
SANTA MARIA CAPUA VETERE
SANTA MARIA DELLE MOLE
SANT'AGATA LI BATTIATI
SANT'AGNELLO
SANTERAMO

SAREZZO

SARROCH

SASSARI

SASSO MARCONI
SAVIGNANO SUL RUBICONE
SCANZOROSCIATE
SCIACCA

SCILLA

SCORDIA

SCORZE'

SELARGIUS

SELLA GIUDICARIE

SENISE

SENNORI

SEREN DEL GRAPPA
SERRAMMAZONI

SESTO AL REGHENA

SESTO FIORENTINO

SESTO SAN GIOVANNI
SETTIMO VITTONE
SETTIMOMILANESE
SICULIANA

SIENA

SILEA

SIMERI CRICHI

SIRACUSA

SOLCIO

SONDRIO

SORANO



SPOLTORE

STATTE

TARANTO
TASSULLO
TAVAGNACCO
TEGGIANO
TEMPIO PAUSANIA
TERAMO

TERMINI IMERESE
TERNI

TERRACINA

TEZZE SUL BRENTA
TIVOLI

TORINO

TORRE DE ROVERI
TORRE DEL GRECO
TORREBELVICINO
TORREGROTTA
TORTOLA-
TRADATE
TRAMUTOLA
TRAPANI

TREIA

TRENTO
TREVIGNANO ROMANO
TREVISO

TREZZO SULLA€™ADDA
TRICASE

TRIESTE
TROFARELLO
TROINA

TROPEA

TUGLIE

UDINE
UMBERTIDE
URGNANO

UTA

VA2

VALDERICE
VALENZANO
VALLARSA

VALLI DEL PASUBIO
VALMADRERA
VARANO DE MELEGARI
VARAZZE

VARESE

VASTO

VEDANO OLONA



VENARIA REALE
VENEZIA

VEONA
VERBANIA
VERDELLO
VERONA
VIADANA

VIBO VALENTIA
VICENZA
VIGEVANO

VILLA LAGARINA
VILLAMASSARGIA
VILLAPIANA
VILLASANTA
VINOVO
VITTORIA
VITTORIO VENETO
\e)

VOGHERA

ZELO BUON PERSICO



