
 
1D  ocumento completo relativo al sondaggio

(in ottemperanza all’art. 5 del Regolamento in materia di pubblicazione e diffusione dei sondaggi sui mezzi di comunicazione di 
massa approvato dall’Autorità per le garanzie nelle comunicazioni con delibera n. 256/10/CSP,  pubblicata su GU n. 301 del 

27/12/2010) 
 
 
1.TITOLO DEL SONDAGGIO 
 
 
 
 
 
 
 
2. SOGGETTO CHE HA REALIZZATO IL SONDAGGIO  
 
 
 
 
 
 
 
3. SOGGETTO COMMITTENTE  
 
 
 
 
 
 
 
4. SOGGETTO ACQUIRENTE  
 
 
 
 
 
 
 
5. DATA O PERIODO IN CUI È STATO REALIZZATO IL SONDAGGIO  
 
 
 
 
 

1 Tutti i campi sono obbligatori. 
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 (pubblicato sul quotidiano/periodico  cartaceo e/o elettronico, diffuso sull’emittente radiofonica, televisiva o sul 
sito web)  

. MEZZO/MEZZI DI COMUNICAZIONE DI MASSA SUL/SUI QUALE/QUALI È PUBBLICATO O DIFFUSO 
IL SONDAGGIO

 
 
 
 
 
 
 
7. DATA DI PUBBLICAZIONE O DIFFUSIONE 
 
 
 
 
 
 
 
8. TEMI/FENOMENI OGGETTO DEL SONDAGGIO (economia, società, attualità, costume, marketing, salute, etica, 
ambiente etc.) 
 
 
 
 
 
 
 
9. POPOLAZIONE DI RIFERIMENTO 
 
 
 
 
 
 
 
10. ESTENSIONE TERRITORIALE DEL SONDAGGIO3 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

2 Fatti salvi i casi di esclusione di cui all’articolo 2 comma 3 del Regolamento. 
3 Nel definire l’estensione territoriale del sondaggio è possibile scegliere tra due opzioni, la prima con l’elenco dei comuni oggetto 
della rilevazione, la seconda con il numero dei comuni suddiviso per area geografica. 

 

 

 

 

 



10.1.COMUNI DI RILEVAZIONE 4

 
 

Opzione a). Elenco dei Comuni 
 
 
  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

4 Inserire, nella casella di testo, l’elenco dei comuni in formato tabella. 

 



Opzione b). Numero di comuni5

 
  

Comuni Nord Ovest Nord Est Centro Sud e Isole Totale 
fino a 5mila abitanti           
più di 5mila abitanti           

fino a 10mila abitanti           
tra 10mila e 100mila abitanti           
più di 100mila abitanti           
Totale           

 
11. METODO DI CAMPIONAMENTO (inclusa l’indicazione se trattasi di campionamento probabilistico o non probabilistico, 
del panel e l’eventuale ponderazione) 
 
 
 
 
 
 
 
12. RAPPRESENTATIVITÀ DEL CAMPIONE INCLUSA L’INDICAZIONE DEL MARGINE DI ERRORE 
 
 
 
 
 
 
 
13. METODO DI RACCOLTA DELLE INFORMAZIONI 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

5 La suddivisione geografica delle Regioni segue la ripartizione dell’ Istat:    
 Nord Ovest: Piemonte, Valle d'Aosta, Lombardia, Liguria  
 Nord Est: Bolzano-Bozen, Trento, Veneto,  Friuli Venezia Giulia, Emilia  Romagna  
 Centro: Toscana, Umbria, Marche, Lazio  
 Sud e Isole: Abruzzo, Molise, Campania, Puglia, Basilicata, Calabria, Sicilia, Sardegna 

 

 

 

 



14. CONSISTENZA NUMERICA DEL CAMPIONE DI INTERVISTATI, NUMERO DEI NON RISPONDENTI E 
DELLE SOSTITUZIONI EFFETTUATE; 
 
Non reperibili                      cifra ……………..  % …………… 
Rifiuti                      cifra ……………..  % …………… 
Sostituzioni                     cifra ..……………          % .................. 
Totale interviste effettuate    cifra ……………..          % …………… 
 
 
15. TESTO INTEGRALE DI TUTTE LE DOMANDE 6 
(Testo delle domande e percentuale delle persone che hanno risposto a ciascuna domanda) 
 
 

6 Inserire, nella casella di testo, l’elenco di tutte le domande. 
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	1TITOLO DEL SONDAGGIO: Outlook Confcommerico-Censis
	2 SOGGETTO CHE HA REALIZZATO IL SONDAGGIO: Demetra opinioni.net
	3 SOGGETTO COMMITTENTE: Censis
	4 SOGGETTO ACQUIRENTE: Censis-Confcommercio
	5 DATA O PERIODO IN CUI È STATO REALIZZATO IL SONDAGGIO: Dal 5/04/2024 al 19/04/2024
	7 DATA DI PUBBLICAZIONE O DIFFUSIONE: dal 7 maggio 2024
	9 POPOLAZIONE DI RIFERIMENTO: Famiglie residente in italia in possesso di telefonia fissa,  o iscritta al panel web Opinioni.net
	10 ESTENSIONE TERRITORIALE DEL SONDAGGIO3: Italia
	Nord Ovestfino a 5mila abitanti: 
	Nord Estfino a 5mila abitanti: 
	Centrofino a 5mila abitanti: 
	Sud e Isolefino a 5mila abitanti: 
	Totalefino a 5mila abitanti: 
	Nord Ovestpiù di 5mila abitanti: 
	Nord Estpiù di 5mila abitanti: 
	Centropiù di 5mila abitanti: 
	Sud e Isolepiù di 5mila abitanti: 
	Totalepiù di 5mila abitanti: 
	Nord Ovestfino a 10mila abitanti: 
	Nord Estfino a 10mila abitanti: 
	Centrofino a 10mila abitanti: 
	Sud e Isolefino a 10mila abitanti: 
	Totalefino a 10mila abitanti: 
	Nord Ovesttra 10mila e 100mila abitanti: 
	Nord Esttra 10mila e 100mila abitanti: 
	Centrotra 10mila e 100mila abitanti: 
	Sud e Isoletra 10mila e 100mila abitanti: 
	Totaletra 10mila e 100mila abitanti: 
	Nord Ovestpiù di 100mila abitanti: 
	Nord Estpiù di 100mila abitanti: 
	Centropiù di 100mila abitanti: 
	Sud e Isolepiù di 100mila abitanti: 
	Totalepiù di 100mila abitanti: 
	Nord OvestTotale: 
	Nord EstTotale: 
	CentroTotale: 
	Sud e IsoleTotale: 
	TotaleTotale: 
	12 RAPPRESENTATIVITÀ DEL CAMPIONE INCLUSA LINDICAZIONE DEL MARGINE DI ERRORE: Campione rappresentativo della popolazione di riferimento. Es. Margine massimo di errore (al livello fiduciario del 95%): 4% (solo Cati)Es. Margine massimo di errore (al livello fiduciario del 95%): 3.09% (Con anche CAWI)
	13 METODO DI RACCOLTA DELLE INFORMAZIONI: Tecnica CATI (Computer Assisted Telephone Interviewing) e CAWI (Computer Assisted Web Interviewing)
	9 TEMI/FENOMENI: consumi e società
	Elenco dei Comuni: AbbiategrassoAcateAcerraAci CatenaAcirealeAcquaviva delle FontiAcquaviva PicenaAcqui TermeAcriAdranoAdriaAgnoneAgrigentoAgropoliAlaAlatriAlbano LazialeAlbano Sant'AlessandroAlbianoAlbissola MarinaAlessandriaAlgheroAlice CastelloAliminusaAllumiereAlzano LombardoAlzate BrianzaAnagniAnconaAnghiariApriliaAquinoArcoreArena PoArenzanoAreseArezzoArgelatoArzachenaArzanoAscoli PicenoAsseminiAullaAvellinoAversaAvioAzzateBagheriaBagno a RipoliBanariBarberino TavarnelleBargaBargagliBariBarlettaBaselga di Pine'BellagioBellunoBergamoBernareggioBesozzoBeverinoBibbienaBibianaBitontoBolanoBolognaBonate SopraBonate SottoBondenoBonnanaroBorgo a MozzanoBorgo San LorenzoBorgo ValbellunaBorgosatolloBornoBovegnoBovesBrandizzoBreda di PiaveBresciaBressoBriga NovareseBrugherioBruscianoBuccinascoBuggianoBusto ArsizioCaggianoCagliariCairateCairo MontenotteCalangianusCalciCalcinaiaCalcoCaldaro sulla strada dCalderara di RenoCalenzanoCaltagironeCaminiCamogliCampi BisenzioCampo di GioveCampobassoCanegrateCanelliCanicattini BagniCanosa di PugliaCapraia e LimiteCaprarolaCaraglioCariatiCariniCarmignanoCarpenedoloCarpiCarpianoCarpineto RomanoCarraraCarugateCasagioveCasale Corte CerroCasalecchio di RenoCasalgrandeCasali del MancoCasalmaggioreCasalnuovo di NapoliCasaloldoCasalserugoCasamassimaCasciagoCaselle TorineseCasorezzoCasoriaCassano d'AddaCassano delle MurgeCassano MagnagoCastagneto PoCastano PrimoCastel GoffredoCastel MaggioreCastel San Pietro TermCastelcovatiCastelfidardoCastelfranco di SottoCastelguglielmoCastellaltoCastellanzaCastelli CalepioCastelnovo del FriuliCastelnuovo MagraCastenedoloCastiglione CosentinoCastiglione dei PepoliCastoCataniaCatanzaroCava de' TirreniCavarzereCavaso del TombaCellino San MarcoCentro Valle IntelviCeppaloniCepranoCerciventoCerignolaCerreto SannitaCerveteriCerviaCervinaraCesano BosconeCesano MadernoCetraroChÃ¢tillonChiavariChietiChiusaforteCiampinoCilavegnaCinisello BalsamoCirie'Citta' di CastelloCittanovaCividale del FriuliCivitella CasanovaCivitella in Val di ChClusoneColle di Val d'ElsaCollegnoComerioComoComun NuovoCondofuriConselveConversanoCoranaCoratoCordenonsCorigliano-RossanoCorioCormanoCorridoCosenzaCosta di RovigoCostigliole SaluzzoCremaCremonaCrespina LorenzanaCrosiaCrotoneCuglieriCumianaDelianuovaDesioDiano MarinaDipignanoDolianovaDoloDorgaliDroElloEmpoliEnnaEracleaErcolanoEriceFalcadeFalciano del MassicoFalconara AlbaneseFalernaFanoFasanoFerrandinaFicarazziFigino SerenzaFirenzeFiscagliaFiumefreddo BruzioFoggiaFoglizzoFontanarosaFontevivoForli'FormiaFormigineForte dei MarmiFosso'Francavilla MarittimaFrascatiFrosinoneFuscaldoGabianoGallicano nel LazioGardone Val TrompiaGattico-VerunoGaviGavorranoGelaGenazzanoGenovaGiarreGioia del ColleGiovinazzoGorla MinoreGrantolaGrantortoGrossetoGrottaferrataGruaroGuardia SanframondiGuardiaregiaGuidizzoloGuidonia MontecelioGuigliaImolaImperiaIseraIsola di Capo RizzutoIsola di FondraIsola VicentinaIttiriJesoloL'AquilaLa MaddalenaLa SpeziaLadispoliLainateLaivesLamezia TermeLamonLanuvioLarcianoLarinoLatianoLatinaLatisanaLavelloLavena Ponte TresaLecceLegnanoLicataLicciana NardiLimbiateLimenaLipomoLivornoLodiLoianoLomazzoLombriascoLongobuccoLongone al SegrinoLoreoLoreto AprutinoLoro CiuffennaLoro PicenoLuccaLucignanoLumezzaneLungavillaMacerataMaddaloniMarciano della ChianaMarconMariano ComenseMarinoMarosticaMarrubiuMarsalaMarscianoMartina FrancaMassaMassa e CozzileMassafraMateraMatinoMedaMedicinaMeldolaMendicinoMeranoMesagneMessinaMezzolombardoMianeMilanoMilazzoMinerbioMiraMiradolo TermeMisilmeriMisterbiancoModenaModicaModiglianaMoio della CivitellaMolfettaMoltrasioMonopoliMonserratoMontagnanaMontaleMontanaso LombardoMonte Sant'AngeloMontebellunaMontecarottoMontecchio MaggioreMontecosaroMontegaldaMontegiorgioMontemurroMonterealeMontereale ValcellinaMontescagliosoMonticello BrianzaMontopoli in Val d'ArnMonzaMonzunoMoriMorsano al TagliamentoMosciano Sant'AngeloMotta San GiovanniMotta Sant'AnastasiaMozzoMuggiaMuraveraMurloMussoNapoliNardo'NervianoNolaNonantolaNovaraNovate MilaneseNovedrateNuoroNuragusOderzoOlbiaOleggioOlgiate OlonaOrgianoOristanoOrteOspedaletto EuganeoOstraOstuniOvadaPadovaPaesePalazzo San GervasioPalermoPalestrinaParmaPaterno'PattiPaulilatinoPaviaPerfugasPeroPesaroPescantinaPescaraPesciaPescosansonescoPescosolidoPiacenzaPiancastagnaioPianellaPiansanoPienzaPietrabbondantePietraperziaPietrasantaPietrelcinaPieve di CentoPieve Porto MoronePieve VergontePinetoPiombinoPisaPoggibonsiPoggio a CaianoPoggio RuscoPolesine ZibelloPolicoroPomeziaPonderanoPonte San Nicolo'PontederaPontremoliPorcariPortePorto Sant'ElpidioPorto TorresPotenzaPotenza PicenaPovegliano VeronesePozzo d'AddaPralboinoPratoPreganziolPremenoPriolo GargalloPutignanoQuartu Sant'ElenaRacaleRagusaRandazzoRapalloRavennaReccoReggio di CalabriaReggio nell'EmiliaReggioloRescaldinaRezzatoRhoRicco' del Golfo di SpRiminiRivalta di TorinoRocca CanaveseRocca PrioraRoccabasceranaRoccasparveraRoccastradaRomaRonzo-ChienisRosa'RosarnoRoseto degli AbruzziRosoliniRotelloRovigoRubanoRudaRuvo di PugliaSaint-OyenSaint-PierreSalernoSalicetoSambuca PistoieseSamoneSan Benedetto del TronSan Benedetto PoSan Benedetto Val di SSan Biagio della CimaSan Casciano in Val diSan Dona' di PiaveSan Donato MilaneseSan Giorgio a CremanoSan Giorgio su LegnanoSan Giovanni in PersicSan Giovanni LupatotoSan Giuliano MilaneseSan Giusto CanaveseSan Lazzaro di SavenaSan Martino di LupariSan Marzano sul SarnoSan Maurizio CanaveseSan Mauro PascoliSan MiniatoSan Pietro ClarenzaSan Pietro in GuaranoSan Vero MilisSan Vito dei NormanniSan Zenone degli EzzelSanganoSanremoSant'Agata BologneseSant'Agata de' GotiSant'Agata di MilitellSant'AntiocoSanta Croce sull'ArnoSanta Maria di SalaSanta Teresa GalluraSantenaSaonaraSapriSassariSasso MarconiSassuoloSaviglianoSavonaScandicciScanzorosciateSchioSciaccaSciglianoSedeglianoSegonzanoSelargiusSelvinoSempronianoSeravezzaSerinoSerrentiSesto al ReghenaSestri LevanteSestuSettimo MilaneseSevesoSidernoSienaSolieraSommacampagnaSorsoSortinoSoverSoveratoSovicilleSovicoSpilambertoSpinetoliSpoltoreSquillaceStatteStazzanoStiloStradellaSulmonaSumiragoTaggiaTalmassonsTarantoTarcentoTavagnaccoTempio PausaniaTeramoTermini ImereseTermoliTerniTerralbaTeuladaTezze sul BrentaTissiTitoTolfaTolmezzoTorinoTornimparteTorre AnnunziataTorre de' RoveriTorre PelliceTorre Santa SusannaTorregrottaTraonaTrapaniTreiaTrentoTresignanaTrevisoTriesteTrinitapoliUrbinoValenzaValle AgricolaValle LomellinaValsamoggiaVaredoVastoVeggianoVeneziaVentimiglia di SiciliaVerbaniaVercelliVerdelloVernoleVeronaVerucchioVerzinoViareggioVicenzaVidraccoVigevanoVigliano BielleseVignolaVilla di SerioVilla LagarinaVilla San GiovanniVillafranca di VeronaVillanova MonteleoneVillorbaVimercateVinciViterboZagariseZero BrancoZiano PiacentinoZoccaZola Predosa
	11 METODO DI CAMPIONAMENTO: Campione proporzionale (non probabilistico) della popolazione di riferimento per classe d' età del capofamiglia, ripartizione geografica, ampiezza del comune di residenza, tipologia familiare, numero componenti del nucleo familiare, condizione professionale del capofamiglia
	Sostituzioni: 3516
	% Sostituzioni: 19.6
	Totale: 1005
	% Totale: 5.6
	Testo integrale: 1. Qual è il Suo ruolo all’interno della famiglia- Capofamiglia/persona di riferimento della famiglia - Coniuge/convivente - Figlio chiudere intervista- Altro  chiudere intervistaA. REDDITO, CONSUMI, RISPARMIO: ANALISI DELLA CONGIUNTURA ANNUALE2. Quale è stato, nel corso dell’anno scorso (2023), l’andamento dei redditi, dei consumi e dei risparmi del Suo nucleo familiare rispetto all’anno precedente? (una risposta per ogni riga) Sono aumentati Sono rimasti uguali all’anno precedente Sono diminuiti rispetto all’anno precedente- Redditi complessivi   - Consumi complessivi   - Risparmi complessivi   Base 100,0%3. (Solo per chi ha detto che i consumi familiari sono diminuiti) Lei ha detto che la Sua famiglia ha complessivamente ridotto i consumi nel corso del 2023: può indicarne il motivo principale? (una sola risposta ammessa)- Il reddito familiare ha subito una contrazione (licenziamenti, CIG, riduzione stipendio, riduzione giro d’affari, ecc.) - Sono aumentate le spese obbligate (tasse, bollette, spese condominiali, ecc.) - Abbiamo ridotto i consumi di alcuni beni/servizi in modo tale da mettere da parte dei soldi per eventuali imprevisti     Base 13,5%4. Al momento attuale, rispetto al marzo del 2023, le risorse economiche di cui dispone la Sua famiglia sono: (una sola risposta ammessa)- Maggiori  - Minori - Sostanzialmente le stesse     Base 100,0%5. Nel corso di quest’anno (2024) prevede di effettuare i seguenti acquisti? (una risposta per ogni riga) (ruotare) Sì prevedo di effettuare nuovi acquisti/ nuove spese No, a meno che non si renda assolutamente necessario- Acquisto di elettrodomestici per la casa (frigorifero, televisore, lavatrice, ecc.)  - Acquisto di prodotti tecnologici (PC, tablet, smart phone, ecc.)  - Acquisto di una autovettura  - Acquisto di un motociclo/scooter  - Acquisto di una bicicletta  - Acquisto di mobili per la casa  - Spese di ristrutturazione abitazione  - Acquisto di un’abitazione  - Acquisto di un altro immobile (es. box)  - Acquisto di una seconda casa/casa di vacanza  Base 100,0%B. OPINIONI RISPETTO ALL’ATTUALE SITUAZIONE (GUERRA IN UCRAINA, SITUAZIONE ENERGETICA, RISCHI INFLATTIVI, GUERRA IN MEDIO ORIENTE, ECC.)6. Quale di questi fattori la preoccupano di più sul piano personale/familiare: (una sola risposta ammessa)Il persistere dell’inflazione che erode il nostro potere di acquisto *L’alto rischio idrogeologico in Italia, legato a eventi estremi come alluvioni, precipitazioni intense, frane, ecc.  Il surriscaldamento globale e la siccità per i suoi possibili effetti planetari Le politiche di contrasto al surriscaldamento globale (la transizione ecologica), perché verranno pagate dai cittadini Il rischio di coinvolgimento dell’Italia in un conflitto, a causa degli attacchi terroristici nel Mar RossoL’allargamento del conflitto in Ucraina con il coinvolgimento di altri Paesi L’allargamento della crisi in Medio Oriente e del conflitto Israele-HamasAltro (specificare) Base 100,0%7. In Italia si fanno pochi figli e questo è un problema enorme anche per la crescita economica del Paese. Secondo Lei qual è il motivo principale? (1 sola risposta)I giovani non investono in relazioni di coppia stabili, rifiutano l’impegno I giovani hanno difficoltà a trovare un’occupazione stabileI giovani non hanno fiducia nel futuro, vivono nel presente e non rischianoLe donne che hanno figli sono penalizzate nella loro carriera professionaleNon ci sono efficaci politiche di sostegno alla natalità (asili, congedi, bonus, ecc.)I giovani non riescono ad accedere ad un’abitazione dignitosa a costi contenutiBase 100,0%8. Secondo lei, nel complesso, quali sono le classi d’età maggiormente penalizzate attualmente (una sola risposta ammessa) (ruotare)- I giovani- La popolazione in età lavorativa- Gli anzianiBase 100,0%9. Secondo lei, quali sono gli elementi che maggiormente incidono sulla riduzione dei consumi (una sola risposta ammessa) (ruotare)- Lo stato di ansia e depressione che si è venuto a determinare- La continua incertezza per il futuro- La paura di dover far fronte a spese impreviste- La paura di perdere (o ridurre) le fonti di reddito familiare- L’inflazione che erode il nostro potere di acquistoBase 100,0%C. OPINIONI SUL FUTURO, PREVISIONI DI SPESA, CLIMA DI FIDUCIA 10. Può dirmi come vede il futuro immediato (la seconda metà del 2024) per se stesso e per la Sua famiglia? E per quanto concerne invece l’Italia? (una sola risposta per ogni colonna) Sé stesso/la sua famiglia L’Italia- Nonostante tutto sono ottimista (vedo il futuro con fiducia)  - Sono pessimista (vedo il futuro con paura, inquietudine, preoccupazione, delusione)  - Non so, sono incerto  Base 100,0%11. Quale prevede che sarà nel futuro immediato (la seconda metà del 2024), l’andamento complessivo dei redditi, dei consumi e dei risparmi del Suo nucleo familiare? (una risposta per riga) Aumenteranno Rimarranno uguali all’anno precedente Diminuiranno rispetto all’anno precedente- Redditi complessivi   - Consumi complessivi   - Risparmi complessivi   Base 100,0%12. Pensando al principale percettore di reddito della Sua famiglia, può dirci quanto ha la sensazione che l’attuale posizione lavorativa e reddituale sia soggetta a rischi? (una sola risposta ammessa) (ruotare)- Nell’immediato non vedo nessun rischio reale- Vedo qualche rischio e ho qualche preoccupazione- Sono seriamente preoccupato, la situazione è ad alto rischioBase 100,0%13. Come si comporterà la vostra famiglia in relazione alle ferie estive del 2024? (una sola risposta)Non andremo in vacanzaAndremo in vacanzaNell’incertezza non abbiamo fatto programmi, decideremo all’ultimo momento Base 100,0%13.A. (solo per chi risponde che NON andrà in vacanza alla domanda precedente) Per quale ragione: (una sola risposta)Non andremo in vacanza per mancanza di risorse economiche Non andremo in vacanza per paura di contagi Non andremo in vacanza per paura di un allargamento del conflitto Non andremo in vacanza per problemi di salute personali/familiari Altro (specificare________________) Base 37,5%13.B1. (solo per chi risponde che ANDRA’ in vacanza alla domanda 13) Quale sarà la meta? (più risposte)Andremo in vacanza in Italia Andremo in vacanza all’estero  Base 26,2%13.B2. (solo per chi risponde che ANDRA’ in vacanza in Italia alla domanda 13. B1) Quale sarà il budget? (una sola risposta)Lo stesso budget degli altri anni Ridurremo il budget e/o la durata rispetto agli altri anni Aumenteremo il budget e/o la durata  rispetto agli altri anni Base 21,4%13.B3. (solo per chi risponde che ANDRA’ in vacanza all’estero alla domanda 13.B1) Dove andrete? (una sola risposta)  In Europa Fuori dall’Europa Sia in Europa che fuori dall’Europa Base 6,3%13.C. (solo per chi risponde che ANDRA’ in vacanza alla domanda 13) Dove ha intenzione di soggiornare? (possibili più risposte)In un albergo In una struttura extra-alberghiera (camping, B&B, ecc.) In vacanza presso parenti/amici In vacanza nella seconda casa di famiglia Nel camper/roulotte di famiglia Base 26,2%D. PER FINIRE…. 14. Secondo lei, la presenza di due donne alla guida del Governo e del principale partito d’opposizione è (1 sola risposta)La dimostrazione che la parità di genere è stata oramai raggiuntaUn primo segnale importante verso la parità di genereUna buona notizia ma che non cambia in maniera sostanziale la condizione delle donne in ItaliaNon ha nessun impatto sul raggiungimento della parità di genere, è principalmente dovuto al casoBase 100,0%15. . L’8 e il 9 giugno si svolgeranno le elezioni per il nuovo Parlamento europeo. Lei si recherà a votare? (una sola risposta)Sì No Non so, sono indeciso Base 100,0%16. (solo per chi risponde che ANDRA’ A VOTARE alla domanda precedente) Per quale motivo? (max due risposte)Perché mi sento cittadino europeo Perché è importante che siano rappresentati i miei interessi e quelli dell’Italia Perché l’Unione Europea è sempre più importante per la vita quotidiana dei cittadini di ogni Paese Perché un’alta partecipazione al voto rafforza l’Unione europea Perché non mi sono mai astenuto alle elezioni, sia a quelle che si sono svolte in Italia, sia a quelle europee  Perché c’è bisogno di cambiare le politiche portate avanti fino ad oggi Perché c’è bisogno di continuare le politiche portate avanti fino ad oggi Altro (specificare) Base 76,5%17. (solo per chi risponde che NON ANDRA’ A VOTARE alla domanda precedente) Per quale motivo? (max due risposte)Perché il mio voto non cambierebbe nulla Perché l’Unione europea è lontana dalla gente comune e non ne comprende i reali bisogni Perché non saprei chi votare, non conosco gli schieramenti Perché non sono chiari i programmi dei partiti e la campagna elettorale è fumosa e confusa Perché, comunque vada, i miei interessi e quelli dell’Italia non saranno adeguatamente rappresentati Perché, comunque vada, prevarranno le posizioni dei paesi più forti Perché l’Unione europea è destinata a fallire Altro (specificare) Base 9,8%18. Può esprimere un giudizio sull’attuale governo in Italia? (da 0 a 10, con 10 massimo giudizio positivo)|_0_||_1_|_2_||_3_|_4_||_5_|_6_||_7_|_8_||_9_|_10_|Base 100,0% DATI STRUTTURALIA. Comune di residenza __________________________________ (precompilato)B. Regione __________________________________ (precompilato)C. Ampiezza demografica del Comune di residenza (precompilato)- Fino a 10.000 abitanti- 10.000 – 30.000 abitanti- 30.001 - 100.000 abitanti- 100.001 - 250.000 abitanti - 250.001 abitanti e oltre D. Sesso del rispondente (precompilato)- Uomo - DonnaE. Età del capofamigliaAnni (compiuti) |__|__|F.  Età del rispondente Anni (compiuti) |__|__|G. Titolo di studio del capofamiglia- Nessuno o licenza elementare- Media inferiore- Media superiore- LaureaH. Numero di percettori di reddito nella famiglia|__|__|  Numero di percettori che lavorano|__|__|  Numero di percettori in pensioneI. Come definisce il livello socioeconomico della Sua famiglia?- Basso- Medio-Basso- Medio-alto- AltoL. Condizione professionale del capofamiglia:- Occupato- Disoccupato- Studente, casalinga, pensionatoM. (solo se occupato) Professione del capofamiglia:- Libero professionista- Imprenditore- Lavoratore in proprio (commerciante, artigiano, agricoltore)- Dirigente o quadro direttivo- Dipendente intermedio (impiegato, insegnante, tecnico specializzato…)- Dipendente con mansioni esecutive (operaio, bidello, commesso…) - Lavoratore “atipico” (collaboratore non assunto, consulente, non professionista, ecc.)- AltroN. Mi può dire qual è il numero complessivo dei componenti del Suo nucleo familiare incluso Lei? (una sola risposta)|__|__|O. A quale tipologia familiare appartiene? - Single- Coppia senza figli- Coppia con un figlio- Coppia con più di un figlio- Mono-genitore (un solo genitore con figlio/i)- Altra tipologia (separato/divorziato, ecc.)P. In quale zona della città abita la Sua famiglia? (solo una risposta)- Centro- Semicentro- Periferia- Zona ruraleQ. Abitate in una casa in affitto o in proprietà?- Affitto- Proprietà- Altro titolo
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